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EXAMINATION FEBRUARY-MARCH 2024 

BACHELOR OF COMMERCE (SECOND SEMESTER) 

NON NEP 

SALESMANSHIP AND PUBLICITY – II- LEVEL 7 
 

[Time: As Per Schedule]  [Max. Marks: 50] 

Instructions: 

1. Fill up strictly the following details on your answer book 

a. Name of the Examination : BACHELOR OF COMMERCE 

(SECOND SEMESTER) NON NEP 

b. Name of the Subject : SALESMANSHIP AND PUBLICITY – II-

LEVEL 7 

c. Subject Code No : 1908000102070009 

2. Sketch neat and labelled diagram wherever necessary. 

3. Figures to the right indicate full marks of the question. 

4. All questions are compulsory. 

Seat No: 

      

 

 

 

Student’s Signature 

 

 

Q.1  નીચનેા પ્રશ્નાના ટ ૂંકમાૂં જવાબ આપેાેાઃ  

Answer in brief: 

 

1. ક્યાં પકયરનય સેલ્સમેન દુકયનનય કોઉન્ટર ઉપર મયલનુાં વેચયણ કર ેછે?  

Which type of salesman sells goods on the shop counter? 

 

2. તયલીમનય ગરેફયયદય લખો.  

Write the disadvantages of training.  

 

3. સેલ્સમેનનય કોઈ પણ પયાંચ અધિકયરો જણયવો  

State any five authority of a salesman  

 

4. ધવધિષ્ટ સયમધયકોનો અર્થ આપી.  

Give the meaning of special periodicals. 

 

5. સેલ્સમેનનય મહેનતયણય પૈકી ગણુયાંક વેતન એટલે િુાં.? 

Among the remuneration of a salesman, what is Multiple pay? 
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Q.2  ગ્રયહકોનુાં ધ્યયન ખેચવયની ધવધવિ રીતોન ેધવસ્તયર પૂવથક સમજાવો  

Explain in detail the various ways of attracting customers' attention. 
 

અથવા 

OR 

 

અ)વસ્તુનય પ્રકયર પ્રમયણ ેસેલ્સમેનનો પ્રકયર સમજાવો  

a) Explain the type of salesman according to the type of goods. 

 

બ) વેચયણ જથ્ર્ો-ક્વોટય નક્કી કરતી વખત ેકઈ બયબતોનુાં દયયન રયખવુાં જોઈએ. 

 b)  What should be kept in mind while deciding the sales quantity-quota? 

 

14 

 

 

 

 

 

7 

 
 

7 

Q.3  સેલ્સમેનને તયલીમ કઈ કઈ રીત ેઆપવયમયાં આવ ેછે તે ધવગત વયર સમજાવો  

Explain in detail how salesmen are trained. 
 

અથવા 

OR 

 

અ) ધવજ્ઞયપન એજને્સીને મહેનતયણુાં ચુકયવવની રીત ધવિે મયધહતી આપો.  

a) Give information about mode of payment of remuneration to advertising 

agency 

 

બ) સેલ્સમેનની સફળતય મયટે કયયાં ગુણ મહત્વનો ભયગ ભજવ ેછે .?  

b) Explain how different qualities play an important role in the success of a 

salesman? 
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Q.4  અ) ટ ૂંક નોધ લખો (કોઈ પણ ૧)  

a) Write short note (Any 1)  
 

1. વતથમયનપત્ર ધવજ્ઞયપન  

Newspaper advertising 

 

2. ખરીદ – આિય સાંિોિન  

Purchase Intent Research 

 

3. બયહય ધવજ્ઞયપનનય ધવધવિ મયધ્યમો.  

Different Outdoor Publicity medium. 
 

બ) ટુર્ પેસ્ટ (દયાંત ઘસવય મયટે પેસ્ટ)ની જાહેરયત મયટે ધવજ્ઞયપન કોપી તૈયયર કરો.  

b) Prepare advertisement copy for tooth paste. 
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***** 


